
数字校园从腾讯微校开始

腾讯微校——数字化校园解决方案
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推动教育信息化已经成为国家战略

十九大期间，教育部杜占元副部长

《以教育信息化全面推动教育现代化》

的讲话提出未来的发展方向：即“四

个提升”和“四个拓展”，构建信息

化条件下的人才培养模式；发展基于

互联网的教育服务模式；探索信息时

代教育治理模式。

《“十三五”国家信息化规划》提出：

到2020年，基本建成数字教育资源公

共服务体系，形成覆盖全国、多级分

布、互联互通的数字教育云服务体系

《教育信息化2.0行动计划》提出，到

2022年基本实现“三全两高一大”的

发展目标，即教学应用覆盖全体教师、

学习应用覆盖全体适龄学生、数字校

园建设覆盖全体学校，信息化应用水

平和师生信息素养普遍提高，建成

“互联网+教育”大平台。





2019腾讯全球数字生态大会上，腾讯高级执

行副总裁汤道生表示，腾讯期待在大生态中

扮演的角色就是数字化助手，并指出，产业

互联网是项长期的工程，希望合作伙伴能共

同以长远的眼光来推动这样一项长期的事业，

坚持为用户创造价值，为产业转型贡献力量。
2018 年”互联网+”数字经济峰会

腾讯 CEO 马化腾在介绍基于微信校园

卡的整体解决方案

2017年教育部与腾讯签署战略合作

在教育信息化方面，腾讯微校加速“互联

网+校园”落地。

定位数字化助手角色



连接人和人

以通信和社交为核心

连接人和人之间的沟通交流

连接人和服务

连接互联网和各行各业，资讯和服务

在新的领域创造新的生态

连接人和设备

以互联网为媒介

给未来生活丰富可能性

腾讯公司发展战略——连接一切



身份认证不统一

线上服务分散

易丢卡易盗刷

难对账难退款

教学环境落后

教学模式单调

校园信息化的痛点



教育行业平台拉动重点举措——腾讯微校

 目标市场：全国2956所高等（含高职）院校和1.1万所

中职（中专、职高、技校）学校以及部分普通高中

 产品功能：

➢ 基于微信平台，结合卡包、公众号、校园码等，

连接校园用户（学生、教职工）和校园服务（支

付、门禁、宿舍、课堂、图书馆等）的平台级

Saas化产品

➢ 微信校园卡替代传统校园一卡通，通过手机刷码

的方式实现身份验证和校园内各场景服务

 产品优势：

 产品定位：数字化校园转型升级的得力助手

 目标客户：重点关注校内信息中心主任（产品技术先进，安全技术和

产品的扩展能力）

 产品能力：

开
放
能
力 身份认证能力 场景连接能力 服务连接能力 消息触达能力 离线服务能力 支付能力



一码通

同时支持多场景身份验证，如消费、门禁等

高安全

动态加密保证金融级别安全

极速开

极速验证让高人流不拥挤

双离线

兼容复杂网络环境

校园码

校园码连接线下场景

微信校园卡——代表未来的校园卡
卡面展示

服务大厅聚合线上服务



扫码立即体验



数字生活02
数字校园
管理平台

统一身份认证 统一权限管理 电子校园卡管理 统一消息通知 应用中心管理 ……



统一身份认证

微信ID

企业微信

支持用校园码连接
线下认证场景

支持用人脸连接
线下认证场景

支持用数字身份连接
线上应用场景

支持的认证载体

IOT 设备 HTML 5 页面 小程序

校园实名身份

校内教务/学工

微校



统一权限管理

管理员权限管理 应用权限管理 校园卡权限管理



统一消息通知 精准推送高效触达

二次推送

消息通知管理

消息统计富文本 服务号 企业号

卡面消息 短信消息

多渠道触达

多种通知类型



电子校园卡管理

自定义卡面设计 自定义服务大厅 自定义领卡通知



应用中心管理

公共应用

学校自建应用



微应用

联通专区 场馆预约 签到助手

查成绩 查课表 查考试

微报名 微抽奖 微投票

校历 小报名 ……



数字生活02
数字生活

校园消费 校园缴费



校园消费：用户支付便捷

支持刷码、扫码等多种支付方式，兼容弱网/断网情况，所有消费实名，消费记录随时可查，一方支付比多方的优势

扫码消费刷码消费 刷码消费演示



腾讯校园码是腾讯微校自主研发的具备个人身份凭证动态二维码技术的产品，可实现让用户通过手机刷码的方式快速完成身份验证，如：消费、门

禁、签到等场景，让学生可以用一台手机畅通校园。

校园消费：支持通过刷校园码消费，便捷使用，安全消费

更强的功能

实体卡发卡能力

补贴钱包

餐券发放

限时限身份使用

指定银行卡消费

聚合支付*

更优秀的体验

秒付能力

双离线支付

自动垫资

自动分账

移动报表

补缴提醒

更安全

截屏风控

限额风控

机具风控

黑名单配置

私有化部署



校园消费：支持发放实体卡，通过实体卡代扣方式消费

实体卡代扣的消费流程

实体卡发卡 实体卡绑卡 实体卡代扣
未成年人使用：
绑定家长银行卡

成人使用：
绑定本人银行卡



指定银行签约消费：增强银行卡使用频率

签约消费流程



校园缴费：支持缴纳校内各种费用

缴费大厅 自动催缴 他人代缴



数字生活02
数字管理

数字迎新



数字迎新：三步完成报到流程，就是如此简单

线上预报到 现场报到 办理后续流程



新生报到流程1-线上预报到流程

录取信息确认 信息资料录入 线上缴费 领取微信校园卡



新生报到流程2-现场刷码报到

工作人员扫码确认新生展示校园码



新生报到流程3-办理后续手续

新生刷校园码 办理报到后事项

身体健康检查

组织关系收取

户口迁移

医保办理

……

认证身份



管理后台介绍-迎新模块内容灵活配置

自助导入新生名单 自定义新生指南

自定义录入资料 自主创建缴费项目



管理后台介绍-报到信息便捷管理

报到信息一键导出 支持修改报到信息

支持特殊通道报到 报到信息实时可见



实时精准数据，多终端同步掌控

PC端 移动端



数字校园管理平台-产品优势

维度 腾讯

1 平台生态

1、用户多：98%的师生都安装有微信，月活超11亿。
2、频率高：微信使用时间占据手机应用的60%
3、迁移便捷，支持原有小程序公众号快捷迁移
4、功能共享：微校平台数据、接口、功能可共享给平台上开发的应用。

2 开放能力
1、开发环境开放：共享环境、接口标准、对接文档开放。
2、应用市场开放：授权下，自研应用可上架售卖
3、平台能力复用开放：提供统一身份认证、统一消息推送、统一权限管理、统一应用管理

3 卡片自动升级 1、用户身份自动升级：学生在校时为学生卡，毕业后可自动升级成为校友卡或者教师卡
2、临时卡功能，方便学校管理临时人员。

4 系统安全

1、身份安全：统一身份认证体系，与微信身份认证做对接
2、用码安全：具备截屏风控策略，对截屏行为进行监控和警告，甚至冻结
3、消费安全：金融级别安全，动态更新消费码，金融级别加密
4、架构安全：混合云系统安全架构，支持本地化部署和云上部署

5 垫付金
垫付金机制，坏账则腾讯微校垫付，待查明原因后再由学校退还；若无法查明原因，则由腾讯微校支付坏账。自动平账， 减轻财务
负担。

6 双离线 1、双离线支付，手机和POS终端均离线时，一样可进行刷码验证。
2、自动对欠费用户进行催缴。

7 项目运营
1、智慧校园的运营：建设完成的一段时间内，定期开展校园卡线下刷码有奖活动，充分激活学生的使用率，打造互联网+ 校园的运
营成果。
2、用户信息触达：微信具备社交属性，多途径自然触达用户。

校方老师关注的重点问题：生态？安全？体验？



其他定制化需求项目制分析

校友卡/访客
卡

一站式服务大
厅

智慧教学平台
水电、门禁

改造
人脸识别平

台….

联通/银行转
企业专区….

校园信息化
整体建设

智慧教室 大数据平台领导驾驶舱



数字生活02
商务模式

标准化上架 运营推广银行合作



熟悉产品方案，了解云市场，上架云市场、沃云-T等下单流程

 适用客户：各省普通高校、高职、中职

 产品能力：主要以基础平台+消费场景+缴费场景+微应用（迎新）

场景 模块 包含服务
报价

（含3年服务）
续费

第四年起

整体场景
消费解决方案 管理平台+消费 222,000 35,840

缴费解决方案 管理平台+缴费 250,000 48,000

迎新解决方案 管理平台+迎新 272,000 52,160

多场景模块拼接

管理平台（必备） 120,000 24,000

消费模块 59,200 11,840

缴费模块 120,000 24,000

迎新模块 140,800 28,160

交付包 人天 4,000

备注：
1、价格单位元/年；
2、价格仅包含基础交付服务，不包含硬件费用；
3、价格不包含定制化功能；
4、基础价格不包含消息推送、应用管理、电子钱包、补贴餐券发放、指定银行卡消费功能等。
5、系统对接需根据实际情况和工作量评估对接费用

 定制化需求：具体需求详细沟通，腾讯云架构师可根据学

校提供定制化方案和顶设

 产品和生态能力：腾讯智慧校园解决方案和广阔渠道合作

伙伴助力校方建设信息化校园



通过聚合服务、卡面信息动态化，丰富的应用配置，线上服务触手可达，助力联通占领校园市场

可设置联通合作专区，推广常用服务和优惠活动，助力联通占领校园市场

 业务办理专区

二级页面中可链接推广常用服务和优惠活动，助力联通新生开卡上量常用服务中可定制联通服务专区

微校消信息通知页面中可定制推广优惠活动

校园卡未读消息可查看消息 消息内可携带业务办理入口 支持公众号企业号通知推送

 新生优惠开卡专区

大王卡业务



银行渠道模式简述

银行

银校合作 社区金融

KPI：吸储、流水、
绑卡、金融服务

金融高频场景

⚫ 模式：投钱进行高校信息化建设，同时
获取高校金融权益

⚫ 诉求：产品抓手
⚫ 案例：传统一卡通模式；微校合作

⚫ 模式：金融服务推广，结合实有房屋信息精
准推送贷款、金融服务

⚫ 诉求：精准数据
⚫ 案例：彩生活金融；微众社区金融贷款业务





服务商支撑团队联系方式

前期试点省支持人员电话如下，如其他省份有项目需求
腾讯微校和服务商团队会配合支持。

湖南：刘畅 15680021681
河南：张淼焱 18575588701
河北：徐佳欣 13611170226
广东：徐军 13926584900
安徽：戈兆祥 19141005963



数字生活02
案例介绍

上海交通大学 北京大学软件与微电子学院 云南农职 深圳大学



深圳大学于 2018 年底开始建设电子校园卡，2019年1月上线。利用校园码串联线下业务场景，如校巴，餐厅就

餐，超市购物，闸机，缴费，电控，微应用报名等。90%学生已领微校校园卡，2600名教师激活了教师卡，

日均使用超6万人次，3万多人领取了临时卡，助力深大建设信息化

校巴 食堂消费 人脸识别/刷码，通道闸机

高校案例 : 深圳大学



职校案例：云南农业职业技术学院

• 云南农职学院使用微校产品的消费、缴费、门禁场景、通过微应用建设多个线上
服务，如打印、选课、签到、通知、电子签字等，帮助校方师生真正起到增效降

本的效果，年节约管理成本预估超过30万元，年节约老师工作时间粗略计算人

均超25天。

云南农职12000名学生和600位教师使用微信校园卡超过120w+次。5000人使用校园卡的线
上服务。云南农职已使用腾讯微校消息通知平台面向学生发放超过130条消息。

一卡办校务食堂消费



高校案例：上海交通大学

• 消费场景：上海交通大学于 2018 年 12 月正式启用微信校园卡，目前已经逐步覆盖校内全部餐厅消费，超市、水吧购物，班

车乘车场景，助力上海交大了解用户消费习惯，为精准、科学管理提供数据支撑。

• 信息化门户场景：腾讯微校通过建设信息化门户，并与校方统一身份体系打通和同步，实现微信侧服务统一身份认证登录。

校友及校外临时人员可以设置特定的食堂消费费率比例，门禁权限。用户通过实名身份可使用签到、场馆预约、微报名以及

门禁等多种场景。

上交活动推文 上海交通大学落地图



高校案例：北京大学软件与微电子学院

北京大学下属独立校区 ——北大软微于 2017 年底开始建设电子校园卡。校方上集成众多校园应用，打

破传统校园服务孤岛，除此之外，北大软微还用校园码连接各个线下场景，如新生签到、门禁、消费等

一卡办校务

课堂互动、论文进度、评教情况等

一码通校园：

课堂签到、食堂消费、储物柜、宿舍门禁等



数字校园从腾讯微校开始



欢迎交流微校产品和校园化信息项目


